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Presentacion de asignacion #1: Tipos de
emprendimientos en milocalidad

. ldentificacion de oportunidades: el filtrado
y la generacion de ideas y soluciones

. Definir el problema que debe solventar el
nuevo proyecto.

. Importancia de crear un proyecto con
proposito e impacto
Identificacion del problema, necesidad u

. Ideas y ejercicios para transformar oportunidad

problemas en alternativas y proyectos

aaaaaaaaaaaaaaa .



Presentacion de asignacion #1: Tipos de
emprendimientos en mi localidad

Cada persona o grupo hace una presentacion de maximo 2 minutos

 Sunombre

* Historia de su nombre

* Sulocalidad

* Como llegd a su localidad

* (Qué emprendimientos identificé en su localidad?

e Centroamericana

.o
i
de Colombia racién P
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Tipos de emprendimiento en mi localidad

¢En qué sector vamos a enfocar nuestro emprendimiento?

* Sector primario o productivo * Sector secundario o industrial * Sector terciario o servicios

@ HOTEL
ooo
&

. Servicios financieros e

instituciones bancarias
Agricultura Ganaderia Mineria J]'[L

Turismo

5 Industria Construccién = I u I
CAY
- Servicios juridicos Salud

Pesca Apicultura s ’
- - _\/
AR —
G @ |
Y \J Energia Transporte

Explotacién forestal Caza

)
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Se necesita tener una Base sélida para
construir, una plataforma para
impulsarse.

- Emprender para cubrir las Deudas -
inteligencia financiera

- Emprender para dejar de trabajar

, (cimientos de un buen emprendedor,
g nos da autoridad para emprender)
trabajar es bueno!

" - - Emprender para no estudiar
.
TEMA DE HOY:
M1 HIJO QUIERE SER EMPRENDEDOR Se requiere una “cuerda de vida’’, unas
BASES sobre las cuales aterrizar si se
debe caer

~wew  Centroamericana
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CUANDO TE DAS CUENTA QUE HAS PASADD
: e . SER EMPRENDEDOR NO ES
DEMASIADO TIEMPO PERSIGUIENDO 105 SUENDS ESTRESANTE

DE 105 DEMAS PERO NO L0S TUYD ==

Proceso
informal

lA —
DAVID, 23 ANOS

NOOOIMPOENDIDOR COM

:ES wi nwevo inventor
Absorbe e dioxido
carbono, produce Oxigeno,
previene la erosion, retiene
agud, alberda ales € ingectos,
Pf'oyovciona SombPa Y funciond
Con energis $o\ap...

Como Realmente es.

Riricio.

/Y

La comida y.el agua segerminaron
haceclatroddias.




|dentificacion de oportunidades: el filtrado
y la generacion de ideas y soluciones
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¢, Como identificar oportunidades de negocio?

Satisfaccion de
una necesidad no
satisfecha

Momento
propicio para
poner en practica
la idea de
negocio

Oportunidad

de negocio

Solucion de un
problema

Criterios

* Internos
e Gustos e intereses
* Habilidades, competencias y capacidades
* Recursos propios
» (Capital social

* Externos
* Necesidades
* Sensacion problematica

Extérnado = LiPDS ICAPIL
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Proceso de innovacion

DEFINICION
OPORTUNIDADES ALUACION PRIORIZAC) o GU
13" ON PROYECTO EJECUCION SEGUIMIENTO

/\

Identificacion de
oportunidades

o

-> Generacion de ideas

(("“E"A“’”’Nm EVALUACION PRIORIZACION OEFINICION [ EJECUCIAON stoum:mm)
PORTUNIDADES 2 DEL PROYECTO

o: Sistema de Ia Integracitn
e Centroamericana
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Evaluacion de ideas

Criterios entre los que se
suelen incluir:

» La estrategia empresarial

« El impacto esperado en los
resultados de la empresa

* La viabilidad de la
Implantacion

- b, i
Universidad - )(
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Priorizacion de ideas

Requisitos para poner en practica
las diferentes ideas y se valora la
viabilidad y el plazo necesario

Los posibles cuellos de botella
Internos o externos.

Las personas, capacidades vy
colaboraciones necesarias: Muchos
proyectos requieren la participacion
de distintas areas de Ia
organizacion.

Las autorizaciones, licencias
legales 0 permisos necesarios:
estos pueden ser internos O
externos y deben estudiarse.

El andlisis de beneficios y riesgos.

Extérnado = LiPDS ICAPIL

lombia




3. Definir el problema que debe solventar el
nuevo proyecto.
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Describir la situacion problematica

saquien le afecta?

;Quée estd
ocurriendo?

¢Por que estd
ocurriendo?

;Quée estd
ocasionando?

J
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AI’bOI de pr()blemas Identificacion de causas y consecuencias

EFECTOS

niversidad K y B
Extérniado ®LimDs ICAPIL| @SICA
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Arbol de objetivos Identificacién de medios y fines

* Medios * Objetivo principal
* Las causas identificadas en * El problema principal debe * Metas medibles, objetivos
el arbol del problemas, se permitir identificar el especificos que se van a
pueden convertir en medios objetivo central, preciso, lograr a través de los medios
para buscar soluciones. gue se pueda intervenir. identificados.

R Ce\nl';ar’\alri!ca-nua

Universidad - Le0e.
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Construyamosunarbol de
problemas

ldentifiquemos una sensacidon problematica para este
grupo y describamos el problema

Universidad

Externa
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Agregue un pie de pagina s Comresmricano
e minist n Pul
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Problema identificado (ejemplo desarrollado en clase):

No satisfacer T
Efectos Menores demanda de Perd!da
Ingreso AfEies de calidad

Falta de materia prima parala
venta de café molido

Problema central

Area donde
no se
produce

Baja Falta de Alto costo de
produccion recursos insumos

Causas

niversidad K i
Externado '-':':!'PDS |CAEM @ SICA
de Col 1 e de Administracién Pablica
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‘ 4. Importancia de crear un proyecto con
—

proposito e impacto
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Historia de dos emprendedores

* http://youtube.com/watch?v=k
UbTTeQZ9nl



\‘;
I ——

Pensamiento Estratégico de Largo Plazo: Leer el presente, considerar el
pasado, entender y anticiparse al futuro para actuar / modelarlo

N / B/ 2Nk

—



Y la sostenibilidad, eso como se traduce en un negocio?

https://www.youtube.com/watch?v=sF3tchdn2s4



|deas y ejercicios para transformar problemas
en alternativas y proyectos

1 :todas las ideas priorizadas son viables?

‘ « En innumerables ocasiones, la primera etapa
de la planificacion parece obvia y facil de
realizar. Pero para definir bien un objetivo,
es necesario haber identificado
correctamente el problema que queremos
\ . resolver.

) I . I- ole.
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Desing Thinking

https://www.youtube.com/
watch?v=R7TDAu@cbdA

77



iQué
PIENSA Y SIENTE?
Lo que realmente importa
Principales preocupaciones
Inquietudes y aspiraciones

Mapa de

iQue

iQué
OYE? VE?
- Lo que dicen los amigos C Entorno
Lo que dice el jefe Amigos
e Lo que dicen las personas influyentes

La oferta del mercado

{Qué

DICE Y HACE?
Actitud en publico
Aspecto
/ Comportamiento hacia los demds
ESFUERZOS RESULTADOS
Miedos Deseos/necesidades
Frustraciones Medida del éxito
L Obstaculos Obstaculos

Reramienta disefiada por XPLANE



Caso de exito de
Desing thinking

https://www.youtube.com/
watch?v=R7TDAu@cbdA

77



Definir

Sintetizar toda la informacién relevada y acotarla,
construyendo un punto de partida asociado a un
problema identificado, definido y sobre todo
significativo desde el punto de vista del usuario.

* Encontrar una frase que recoja necesidades y deseos
relevantes para el usuario

* Entender las razones que los llevan a tenerlos (insights).

* La definicion de un foco de accion que responda a un
aspecto de la realidad ni tan extenso como para no
poder abarcarse ni tan restringido como para que las
soluciones que puedan surgir sean de poco valor o
utilidad.



Idear

* Lo que realmente le importa y tenemos identificado un
dolor significativo para €l que debemos resolver,
pasamos a la generacion de ideas. Generemos tantas
COMo Sean necesarias, seamos disruptivos e
innovadores en nuestras propuestas. Trabajemos en
equipo, construyamos sobre las ideas de los demas y
combinémoslas hasta estar todos de acuerdo en un
resultado que nos proporcione “la idea” que servira de
materia prima para pasar a la siguiente fase.



Prototipar

* Premisa de “fallemos rapido y
barato

« Debemos enfocarnos mas en la
experiencia del cliente, que en
tener un prototipo muy avanzado.

» Los primeros prototipos te
permitiran recibir
retroalimentacion y seguir

mejorando. ,
_-




Testear

« En esta etapa es importante situarnos en un
contexto lo mas real posible y aprender de los
resultados. Es la oportunidad de comprender
mejor al usuario y a traves de sus
comentarios, refinar y mejorar nuestra
propuesta de solucion.




LIENZO DE PROPUESTA DE VALOR

Segmento de clientes

Propuesta de valor

Creadores de alegrias

QO

Productos y

Alegrias

Tareas del

servicios

Aliviadores de
frustraciones

cliente

Frustraciones



Asociaciones \@ Actividades l\”? Propuestas ‘“'i Relaciones con 2 Segmentos de \
clave <> | clave Ji\a de valor ‘\@ clientes S mercado
Qué haces - Como
interactuas
Quiéneste Como ‘—\ A quienes
ayudan , ayudas ayuda
Recursos d, Canales
clave ’\\)'_
J Como te
= i conocen
Quien eresy y como haces
qué tienes llegar lo que
ofreces
Estructurade costos ;ST\‘ Fuentes de ingresos /Ckf
)
Que das Qué obtienes




¢Y eso como se traduce en un negocio?

https://www.youtube.com/watch?v=sF3tchdn2s4



Zanahora,

huevos o cafe

https://www.youtube.com/watch?v=FM-NsAfaJK4&list=PL5LQ1-
gnv4wlJIBzVIPddZr63ffyMp8r17&index=8
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