Caso practico.

Imagina que quiere cerrar un trato con el Embajador de un pais con el que
quiere iniciar proyectos de cooperacién empresarial, por lo que se trata de
un trato muy importante para Usted.

Esta persona le ha comentado la posibilidad de acercarse a su empresa,
pues le gustaria conocer sus instalaciones. Ademas, ha insistido en que no
quiere que su visita distorsione su dia a dia y que, si es posible, le tengas
preparada la documentacion que tiene que firmar. Bien es cierto que
todavia hay ciertos flecos del contrato que tiene que discutir, pero puede
hacerlo durante la visita, ya que el personal del Departamento de
Administracion puede imprimir todos los documentos en unos minutos.

En su empresa solo dispone de una sala de reuniones con una mesa
rectangular. Le ha hecho pasar a la sala y le ha dicho que se sentase
mientras Usted va a por los documentos para firmar. Al volver ha visto que
se ha sentado donde le indico en el siguiente grafico éDdnde se sentaria
Usted?
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